Nagrody za zgtoszone tematy beda przyznawane zgtaszajagcym niezaleznie od tego,
ktora firma finalnie dokona sprzedazy.

Produkty objete promocja: ustugi z rodziny Microsoft 365, Office 365 i Dynamics
365.

UWAGA NOWOSC: dodatkowo ustugi z rodziny Windows Server i SQL Server w
modelu CSP.

e (Czas trwania promocji: do 31.03.20109r.
e Rozliczenie sprzedazy: do 30 kwietnia 2019 roku - wyptaty dla Partneréw do
konca maja.

Wszystkie leady zgtoszone (niezrealizowane i zakwalifikowane) podczas trwania
weczes$niejszych edycji "Generuj Leady" (od 15 stycznia do 31 grudnia 2018 roku)
zostang zweryfikowane ponownie przez Microsoft, a o ich akceptacji Partnera
poinformuje Dystrybutor - leady te zostang wyptacone, jesli zakoncza sie transakcja
sprzedazy w okresie trwania biezacej promocji (do 31 marca 2019 roku).

Warunek przystapienia do promocji: rejestracja w systemie dystrybutora(*) i
podanie prawidtowych danych kontaktowych przy zgtoszeniach szans sprzedazy
(leads).

Podmioty objete promocja: polscy partnerzy Microsoft adresujacy potencjalng
sprzedaz do polskich komercyjnych klientéw koncowych z sektora SMB (kwalifikacja
na podstawie wewnetrznej listy klientéw Microsoft).

Programy licencyjne objete promocja: CSP trzyletnie, roczne i miesieczne.

Promocja polega na zbieraniu nagréd za szanse sprzedazowe (lead) zgtaszane do
dystrybutora, ktére zakonczga sie transakcja sprzedazy w okresie trwania promocji.
Nagrody w postaci:

e 20% za sprzedaz ustug z rodziny Microsoft 365 w modelu rocznym CSP -
dotyczy leadéw do 150 licencji.

e 12% w modelu rocznym CSP za sprzedaz ustug z rodziny Office 365 oraz
Dynamics 365 - dotyczy leadéw do 150 licencji.

e 7% wartosci sprzedazy w modelu miesiecznym CSP (Office 365, Microsoft
365, Dynamics 365) - liczone od wartos$ci zuzycia w momencie rozliczenia
kampanii (minimum 3 miesigce aktywnego zuzycia) - dotyczy leadéw do 150
licencji.

e 2% warto$ci sprzedazy w modelu miesiecznym CSP (Office 365, Microsoft
365, Dynamics 365) - liczone od warto$ci zuzycia w momencie rozliczenia
kampanii (minimum 3 miesigce aktywnego zuzycia) - dotyczy leadéw od 151
do 500 licencji.

e 2% warto$ci sprzedazy w modelu rocznym CSP (Office 365, Microsoft 365,
Dynamics 365), liczone od rocznej wartos$ci subskrypcji - dotyczy leadéw od
151 do 500 licencji.

e 2% za kazdy sprzedany Windows Server i SQL Server w modelu rocznym i
trzyletnim CSP.



e Dodatkowe 365 zt dla kazdego nowego Partnera, ktory po raz pierwszy zgtosi
i po raz pierwszy zrealizuje temat w ramach kampanii Generuj Leady ($rodki
zostang wyptacone, jesli zgtoszony temat zakonczy sie transakcjg sprzedazy w
okresie trwania kampanii oraz jesli Partner nigdy wczes$niej nie zgtaszat
leadéw, ktore zostaty zrealizowane podczas trwania kampanii Generuj Leady
od 23 sierpnia 2017 roku - weryfikacja przez Microsoft)

Nagrody beda wyptlacone firmie zglaszajacej temat niezaleznie od tego, jaki
Partner sfinalizowal dang sprzedaz i u jakiego dystrybutora.

Aby zarejestrowac szanse sprzedazy do promocji potencjalny projekt musi spetniac
nastepujgce warunki:

e Klient nie moze by¢ istniejgcym posiadaczem ustug: Microsoft 365, Office 365
lub Dynamics 365 (wedtug danych Microsoft) oraz nigdy nie posiadat
subskrypcji Windows Server i SQL Server zakupionej w modelu CSP, LUB
Klient moze by¢ istniejacym posiadaczem ustug Office 365 jesli zadeklaruje
przejscie do planu E3 lub wyzZszego.

e Klient musi deklarowa¢ zakup co najmniej 3 licencji.

e Szansa nie zostata zgtoszona wczes$niej przez innego partnera.

e Szansa nie zostata wcze$niej zgtoszona do Microsoft (weryfikacja przez
Microsoft).

Zgtoszenie nalezy przestac na adres sales.pl@also.cloud i musi ono zawiera¢
ponizsze informacje:

e nazwa klienta, adres i NIP,

o jaki plan ustugi i w jakiej ilosci klient zamierza kupi¢,

e ilo$¢ PC w firmie klienta,

e nazwa partnera, adres i NIP,

e dane opiekuna tematu po stronie partnera (imie i nazwisko, telefon, email).

Dystrybutor w przeciggu 5 dni roboczych potwierdzi partnerowi czy przestane
zgloszenie speinia warunki rejestracji do promocji. Dystrybutor przyjmie
maksymalnie 100 zgtoszen per partner w okresie trwania promocji.

Wyptata zgromadzonych funduszy nastapi w maju 2019 (za liczbe aktywnych
licencji w momencie wyptaty) po spelnieniu nastepujacych warunkow:

e Zgtoszenie szansy sprzedazowej zostato zakwalifikowane przez dystrybutora
jako spetniajgce warunki rejestracji do promocji.

e Klient musi dokona¢ zakupu co najmniej 3 licencji w ramach programéw
licencyjnych objetych promocja w okresie trwania promocji u dowolnego
partnera Microsoft,

e Zakup nie moze nastapi¢ wczesniej niz po otrzymaniu przez partnera
potwierdzenia przyjecia zgtoszenia do promocji,

e Ustuga zostanie uruchomiona na nowym koncie ustugi (tzw. tenant), jedno
konto ustugi bedzie przypisane do jednego klienta,

e Promocja nie dotyczy partneréw Microsoft posiadajgcych status CSP Direct
Partner oraz firm z grupy kapitatowej CSP Direct Partner.



Wyptacone zostang $rodki za maksymalnie 5 zamknietych szans sprzedazowych w
miesigcu dla jednego partnera. W przypadku, gdy dokona sie wieksza ilo$¢ takich
sprzedazy o tym, ktore projekty zostang objete wyptaty, zadecyduje data transakcji
wedtug systemoOw raportowania Microsoft. Maksymalna wyptata za jedng szanse
sprzedazowg nie moze przekroczy¢ wartosci 500 licencji zakupionej ustugi (badz
rocznej wartos$ci subskrypcji w przypadku modelu CSP). Wyptata srodkéw do
Partnera nastgpi w maju 2019 roku.

e Rozliczenie sprzedazy: do 30 kwietnia - wyptaty dla Partneréw do konca
maja.

Regulamin promocji moze ulec zmianie w dowolnym momencie bez podania
przyczyn. Promocja jest wazna w podanym okresie lub do wyczerpania puli srodkéw
przeznaczonych na promocje. Kalkulacja wyptat nastapi na podstawie raportéow
wewnetrznych Microsoft. W sytuacjach spornych dystrybutor ma prawo podjac
decyzje o finalnym ksztatcie wyptat.

Za podawanie nieprawdziwych informacji Partner moze zosta¢ usuniety z promocji
w dowolnym momencie.

(*) Rejestracja w systemie dystrybutora oznacza posiadanie aktywnej umowy na
odsprzedaz licencji Cloud w modelu Cloud Solution Provider

(**)ALSO zastrzega sobie prawo do nie wyptacenia sSrodkéw zgromadzonych w
ramach kampanii Partnerowi w razie zalegania w ptatnosciach faktur za towary i
ustugi dostarczone przez ALSO.

(***) wziecie udziatu w promocji jest réwnoznaczne z wyrazeniem zgody na
przekazywanie danych do Microsoft sp. z 0.0. w celu weryfikacji leadow, o jakiej

mowa w regulaminie.

(****) Srodki zostang wyptacone Partnerowi, ktéry ma aktywng umowe Cloud.



