Infrastruktura Azure pod systemy ERP/ Finansowo Ksiegowe :

Kampania polega na zbieraniu nagrdd za szanse sprzedazowe (lead) zgtaszane do
Dystrybutora, jesli zostanie spetniony nastepujacy warunek w okresie trwania kampanii:

e Partner uruchomi u swojego klienta darmowe srodowisko testowe pod _system ERP& FK
(dowolnego producenta) . Darmowe $rodowisko testowe od 100$ do 1000$ bedzie
sfinansowane w petni przez Microsoft do zuzycia w okresie min. od 1 miesigca do max. 2
miesiecy.

Azure pass:

1. 100 USD- 1 miesiac
200 USD- 2 miesigce
500 USD - 2 miesiace
1000 USD- 2 miesiace
1000 USD 1 miesiac
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Microsoft na podstawie zgtoszenie bedzie przyznawat odpowiednig pule srodkdw testowych.

Jesli zostanie spetniony powyiszy warunek, Partner otrzyma nagrody w postaci:

e Pierwsza Nagroda w wysokosci 20% za 2 miesigce konsumpcji w trakcie testéw - liczona od
zuzycia Microsoft Azure w okresie testéw przeprowadzonych u klienta koricowego przez
Partnera, ktory zgtosit leada (temat).

o Dodatkowa nagroda w wysokosci 30% za miesigc konsumpcji w srodowisku produkcyjnym
liczona od momentu przejscia w Srodowisko produkcyjne do momentu zakoniczenia
kampanii Generuj Leady (nagroda bedzie liczona na korzys¢ Partnera w zaleznosci od
miesigca, w ktorym zuzycie Azure byto najwieksze).

e Dodatkowa nagroda w wysokosci 500zt dla Partnera, ktéry wréci do wczesniej juz
zgtoszonego przez siebie klienta w kampanii Generuj Leady i uruchomi u niego darmowe
srodowisko testowe oraz jesli ten klient przejdzie z wersji testowej Azure do Srodowiska
produkcyjnego.

Aby zarejestrowac szanse sprzedazy do kampanii potencjalny projekt musi spetniaé
nastepujgce warunki:
Klient nie moze by¢ istniejgcym posiadaczem ustug: Microsoft Azure w dowolnym modelu.
Klient moze by¢ posiadaczem ustug chmurowych takich jak: M365, 0365, Dynamics 365.
Szansa nie zostata zgtoszona wczesniej przez innego Partnera.
Szansa nie zostata wczesniej zgloszona do Microsoft (weryfikacja przez Microsoft).

Wyptata zgromadzonych funduszy nastgpi w marcu 2019 ( pierwsze rozliczenie) oraz lipcu 2019
(drugie rozliczenie) po spetnieniu nastepujgcych warunkéw:
e Zgtoszenie szansy sprzedazowej zostato zakwalifikowane przez Dystrybutora jako spetniajgce
warunki rejestracji do kampanii.
e Klient koricowy musi zuzy¢ minimum 200$ Microsoft Azure w okresie testow
przeprowadzonych u klienta koricowego przez Partnera, ktéry zgtosit temat.
e Microsoft ma prawo do kontaktu z klientem kofncowym w celu weryfikacji projektu.
e Tenant musi by¢ zlokalizowany na terenie Polski.



e Zakup nie moze nastgpi¢ wczesniej niz po otrzymaniu przez Partnera potwierdzenia przyjecia
zgtoszenia do kampanii.

e Srodowisko produkcyjne u klienta koicowego musi dziataé co najmnmiej 3 miesigce od
momentu zakorczenia testow

e Dystrybutor przyjmie maksymalnie 5 zgtoszen per Partner w okresie trwania kampanii.

Wyptacone zostang srodki za maksymalnie 5 zrealizowanych projektéw (Srodowisk testowych)
dla jednego Partnera w okresie trwania kampanii. Wyptata srodkéw do Partnera nastgpi
najpdzniej w marcu 2019 roku.

Zgtoszenie nalezy przesta¢ na adres (mail podany przez dystrybutora) i musi ono zawieraé
ponizsze informacje:

e nazwa klienta, adres i NIP.

e Jaki system ERP/FK chce przetestowad/wdrozy¢ klient koncowy

o [lo$¢ przewidywanych uzytkownikéw systeméw ERP/FK

e ilos¢ PCw firmie klienta.

e nazwa partnera, adres i NIP.

e dane opiekuna tematu po stronie Partnera (imie i nazwisko, telefon, email).

Dystrybutor w przeciggu 7 dni roboczych potwierdzi Partnerowi, czy przestane zgtoszenie spetnia
warunki rejestracji do kampanii.
Dystrybutor przyjmie maksymalnie 5 zgtoszen per Partner w okresie trwania kampanii.

Rozliczenie kampanii Generuj Leady (infrastruktura Azure pod system ERP):

Rozliczenie sprzedazy: projekty muszg sie zakoriczy¢ najpdzniej do 14 czerwca 2019-
wyptaty dla Partneréw najpdzniej do miesigca po zakoriczeniu projektu (np. Jesli projekt
zakonczy sie w styczniu partner otrzyma nagrode do 4tygodni od daty zakoriczenia.)

Regulamin kampanii moze ulec zmianie w dowolnym momencie bez podania przyczyn.
Kampania jest wazna w podanym okresie lub do wyczerpania puli srodkéw przeznaczonych na
kampanie. Kalkulacja wyptat nastgpi na podstawie raportéw wewnetrznych Microsoft. W
sytuacjach spornych Dystrybutor ma prawo podjg¢ decyzje o finalnym ksztatcie wyptat.

Za podawanie nieprawdziwych informacji Partner moze zosta¢ usuniety z kampanii w
dowolnym momencie.

(*) ALSO zastrzega sobie prawo do nie wyptacenia srodkéow zgromadzonych w ramach kampanii
Partnerowi w razie zalegania w ptatnosciach faktur za towary i ustugi dostarczone przez ALSO.
(**) wziecie udziatu w promocji jest rownoznaczne z wyrazeniem zgody na przekazywanie
danych do Microsoft sp. z 0.0. w celu weryfikacji leadéw, o jakiej mowa w regulaminie.



