Technology
Provider

~ INTERNET DER'
DINGE-SONDERLEISTUNGEN - °

Intel® Technology Provider



DAS CHANNEL-PROGRAMM FUR SIE

Intel® Technology Provider ist ein weltweites Channel-Programm fiir
Unternehmen, die Technik von Intel produzieren, weiterverkaufen oder
empfehlen. Unsere Partner steigern lhre Auftrage, profitieren beim
Ausgeben und sind in Sachen Innovation immer ganz vorne dabei. Melden
Sie sich an, um exklusive Leistungen fiir alle Channel-Geschaftsmodelle
zu erhalten.

Internet der Dinge-Sonderleistungen

Partner, die loT-Losungen (Internet der Dinge) verkaufen, kdnnen sich fiir spezielle Leistungen
von Intel® Technology Provider qualifizieren. Profitieren Sie von Intels Informationsreichtum und
Intels weitlaufigem Netzwerk an Lésungsanbietern fiir ganzheitliche Losungen vom Endgerat

bis zur Cloud. Diese L6sungen und Tools verringern die Gesamtmarkteinfiihrungszeit und
gewahren lhnen gleichzeitig einen Wettbewerbsvorteil im fragmentierten und komplexen loT-
Markt. Es macht keinen Unterschied, ob Sie Ihr Unternehmen erst auf loT erweitern méchten
oder bereits ein Veteran im Bereich loT sind. Sie finden mit Sicherheit die nétigen Ressourcen
fir Verbindungen, Innovation und Skalierung im IoT.

Vorteile fiir Intel® Technology Provider

Als Intel® Technology Provider kdnnen Sie folgende Vorteile nutzen:
Losungsverzeichnis
Eine zentrale Informationsquelle fir loT-Losungen mit branchenfiihrenden Losungen mit
der neuesten Technik.
Umfassende loT-Schulungen
Partner kdnnen an vierteljahrlichen Webinaren, Online-Schulungsmodulen und an einer
Vielzahl an Veranstaltungen teilnehmen, um sich Gber die neuesten Lésungen mit Intel
Technik, die der Antrieb hinter der loT-Transformation sind, auf den aktuellen Stand zu bringen.
Die Moglichkeit, Intel® Technology Provider Pramienpunkte zu
sammeln und einzuldésen*
loT-bezligliche Moglichkeiten fiir das Punktesammeln unterliegen der Verfligbarkeit.
Wertvolle loT-Verkaufstools
Eine Reihe von Lésungen und speziell fir den vertikalen Markt konzipierte ,Verkaufstoolkits",
die Ihnen helfen, lhre loT-Fachkenntnisse zu vergréBern und zu erweitern.
loT-Marketingmaterial
Gebrauchsfertiges Marketingmaterial, wie Kundenbroschuren, Prasentationen und E-Mail-
Marketingvorlagen, unterstiitzen Sie dabei, Ihre loT-Marketinganstrengungen zu beschleunigen.

Mit Intel zu arbeiten ist groBartig, keine Frage. Ich liebe die
Leistungen, die ich durch das Intel® Technology Provider-
Programm erhalte. Durch meine Mitgliedschaft konnte ich
meinen Umsatz steigern und erhalte zudem einen

Wettbewerbsvorteil.
Si Computer S.p.A, Italien. Platin-Partner, 2015

*Durch Pramienpunkte erhaltene Leistungen sind fiir Partner mit Programmstufe Gold und héher verfligbar



SPEZIELLE LEISTUNGEN FUR DEN I0T-MARKT

Sobald Sie Partner von Intel® Technology Provider sind, kénnen Sie noch mehr von |hrer
Programmteilnahme profitieren, wenn Sie sich fir spezielle Leistungen fur den loT-Markt
qualifizieren. Dazu zahlen:

Erfahren Sie mehr unter intel.de/iotbenefits

Wie kann ich mich qualifizieren?

Sobald Sie Partner von Intel® Technology Provider sind, missen Sie die folgenden

Voraussetzungen erfillen, um sich fiir spezielle Leistungen fiir den loT-Markt

zu qualifizieren:

« Erreichen Sie den Gold- oder Platin-Mitgliedschaftsstatus

« Erstellen Sie im Lésungsverzeichnis ein Unternehmensprofil oder veréffentlichen Sie
Losungen mit Intel Architektur, Services oder Fallstudien

« SchlieBen Sie loT-Kurse ODER personliche loT-Spezialschulungen mit mehr als
25 Schulungscredits ab*

*Abhangig von der Verfﬁgbr
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