
Resale-Programm 

für Circuit



Was ist Circuit?

© Unify. All rights reserved.

Circuit verbessert die 
Zusammenarbeit, 

indem es Sprach- und 
Videokommunikation, 

Screensharing, 
Messaging und den 

Austausch von Dateien in 
nur einer App ermöglicht. 



Cloud bedeutet Transformation

„Es ist kein Kaufvertrag, sondern ein Mietvertrag“

„Funktionierende, stufenübergreifende Mietverträge“

„Der Vertrag wird im Wesentlichen selbst zum Produkt“

„Wir verkaufen Subscriptions, keine Lizenzen“

“Subscriptions sind so etwas wie Abonnements”

„Subscriptions können nicht auf Basis von Artikelnummern verkauft werden“

„Wir stellen den Verbrauch in Rechnung“
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Subscription Pläne sind das „Produkt“, das ein Reseller 
verkauft. Sie sind das „Nutzungsrecht“ für Circuit in der Cloud

 Der Subscription Plan ist das „Produkt“, das Unify für den Wiederverkauf anbietet, nicht 
die Lizenz.

 Ein Subscription Plan umfasst Leistungsmerkmale des Circuit Cloud Services, die in 
Paketen („Seats“) zu monatlichen Gebühren (Team, Professional und Enterprise) 
gebündelt sind.

 Das Mischen von „Seats“ innerhalb eines kostenpflichtigen Subscription Plans ist 
zulässig, um den sich verändernden Anforderungen verschiedener Benutzergruppen 
auf Endkundenebene gerecht zu werden.

 Möglichkeit zur Änderung der „Seats“ während der Subscription Plan Laufzeit (12 Monate)

 Alle Änderungen sind zulässig, solange sich die monatlichen Gesamtgebühren nicht 
verringern.



Beispiel für einen Subscription Plan von
Circuit Cloud Services

Kostenfreie

100

Plätze

Kostenfreie
Subscription

Umwandlung

Erst testen,
dann kaufen.

Monat 1

Kostenpflichtige Subscription Kostenpflichtige Subscription

Team EnterpriseProfessional

10 5 7+ +
Plätze
3,95 €

22=
Plätze
6,95 €

Plätze
14,95 €

Plätze

178,90 € = monatliche Gebühr

• Basislaufzeit 12 Monate
• Monatliche Abrechnung

Monat X

12 3 10+ +
Plätze
3,95 €

25=
Plätze
6,95 €

Plätze
14,95 €

Plätze

217,75 € = monatliche Gebühr

• Gilt für den Rest der Laufzeit
• Mindestwert: Keine Reduzierung der

vorherigen monatlichen Gebühr

• große Flexibilität innerhalb des Subscription Plans und seiner Laufzeit
• automatische Verlängerung, wenn der Kunde nicht kündigt
• monatliche Abrechnung
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eStore-Syndizierung und kostenlose Anmeldung

• Circuit-Reseller müssen Onboarding über den Unify 
Digital Channel durchführen, um den Circuit eStore in 
ihre Website zu syndizieren  wird von Unify 
ausgeführt.

• wird Digital Channel bereits genutzt, wird der Circuit 
eStore automatisch aktiviert und steht Ihnen auf Ihren 
Webseiten zur Verfügung.

• Endkunde nutzt den Circuit eStore auf Ihrer Webseite 
zur Anmeldung/ Bestellung

• Verlinkung zu Ihren eigenen Geschäftsbedingungen in 
Ihrer eStore-Syndizierung!

• die Anmeldungen von End-Kunden werden 
automatisch mit dem gewählten Reseller und 
Distributor verknüpft.



In 4 einfachen Schritten zum 
Circuit Resell Programm

 Registrierung als Circuit Reseller über die Unify Homepage  Partner  werden Sie Partner

 wählen Sie ALSO als Ihren bevorzugten Distributor aus

 geben Sie “SaaS (Circuit)” als Marktsegment an

 Bevor Sie mit der Anmeldung beginnen, prüfen Sie bitte, ob Ihr bevorzugter Distributor bereits 
Circuit-Distributor ist

 Lesen und akzeptieren Sie die Geschäftsbedingungen für das Circuit-Programm und die 
Bedingungen für Datenspeicherung/Datenschutz und senden Sie Ihre Anmeldung ab

 Dies sind nicht die Geschäftsbedingungen Ihres gewählten Circuit Distributors. Diese erhalten Sie 
separat direkt von ALSO

 Erreichen Sie die Circuit Spezialisierung im Rahmen des Unify Partnerprogramms

 Sehen Sie sich online vier webbasierte Schulungen (WBTs)

der Unify Academy an

 Beantworten Sie die 15 Fragen des Zertifizierungstests



• Das Circuit-Geschäft wird vollständig über Distributoren abgewickelt

• Alle Preisverhandlungen müssen zwischen Reseller und Distributor geführt werden.

• Unify bietet Circuit-Resellern Back-End-Rabatte

• Marketing Development Funds (MDF) und Value Rebate werden ausgehend vom globalen 
Listenpreis (GLP) abzüglich der Programmnachlässe berechnet.

Wirtschaftliche Aspekte für Reseller



Vertraulich
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Circuit-Ressourcen 
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Partnerwebinar (deutsch) für Sie auf 
Abruf im Partner Portal verfügbar: 
Mein Land - Aktuelles

Partnerportal für Reseller
-Circuit-spezifische Geschäftsbedingungen 
(nur zur Information)
-Programm Guide für Reseller
-FAQs
-So verkaufen Sie im Rahmen des 2Tier-
Modells
-So werden Sie Circuit-Reseller
-So erhalten Reseller die eStore-
Syndizierung
-So vereinbaren Sie einen Abrufauftrag
-So werden Testphasen verlängert
-So erhalten Sie Support für Circuit 



Vielen Dank!


