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Seit unseren Anfängen im Jahr 1991 als Ausgliederung 

von IBM ist Lexmark International (NYSE: LXK) zu einem 

führenden Entwickler, Hersteller und Lieferanten von 

Printing- und Imaging-Lösungen für Büros und private 

Anwender geworden.
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17 Jahre fortschrittlicher Umweltschutz

Unsere neue Druckstrategie ist kostengünstiger 
und umweltfreundlicher und trägt dazu bei, dass 
alltägliche Aufgaben schneller und effizienter 
durchgeführt werden können.
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Kurzbeschreibung von Lexmark

John Thorp
Group Chief Information Officer

DSGi

Zu Lexmark Produkten gehören Laserdrucker, 

Tintenstrahldrucker, Multifunktionslösungen und 

Verbrauchsmaterialien sowie eine Reihe von modernsten 

Workflow-Lösungen und Managed Print Services.

Wir sind für die Welt, in der wir leben und arbeiten, 

die Umwelt und die Auswirkungen unserer Aktivitäten 

verantwortlich.

Das Engagement von Lexmark für den Umweltschutz ist 

so alt wie unser Unternehmen selbst. Wir waren der erste 

Druckerhersteller, der ein umweltverantwortliches Lifecycle-

Design eingeführt hat. 

Schon immer verfolgen wir das Ziel, den Ressourcenverbrauch 

kontinuierlich zu senken, Emissionen zu reduzieren, in jeder 

Phase des Lebenszyklus unserer Produkte und in jeder 

unserer Produktionsstätten weniger Abfall zu produzieren.

Fortune
America’s Most Admired Companies (Computer Peripherals)
März 2007

Fortune
America’s Largest Corporations
April 2007

The CRO 100 Best Corporate Citizens of 2007
Februar 2007

Lexmark Deutschland GmbH
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Keys To Our Success and Strength

Exclusive Focus: We are output specialists with an unsurpassed 

expertise in output-related products and services.

Customer intimacy: We specialize in select industries. So in 

addition to knowing printing, we have an in depth understanding 

of the business issues you face and how to apply our products 

and solutions to become a conduit to meeting your overall goals.

Technology ownership: Lexmark has the shortest distance 

from our labs to your needs. Since we develop and own our 

technology, we have the freedom and flexibility to deliver fast, 

effective, customized solutions.

Lexmark delivers business solutions to

75%
BANKS, RETAILERS
AND PHARMACIES

of the world’s largest

Lexmark Global Services

We offer a comprehensive suite of Managed Print Services, 

both directly and through certified channel partners, that allow 

customers to better manage their output fleet. Our services have 

saved customers up to 40% on their output spending.

We provide:

Total Visibility to the Fleet• 

Comprehensive Reporting• 

Multi-Vendor Support• 

Ongoing Analysis and Improvement• 

Product Solutions & Services Division

In addition to producing award-winning business-class laser 

printers and MFPs, our dedicated industry teams are experts on 

the core output and paper processes that exist in major market 

segments. We deliver business solutions to 75% of the world’s 

largest banks, retailers and pharmacies.
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Consumer Products Division

Our consumer division addresses the printing needs of small 

offices and home offices with technology that is just as 

reliable and capable as the technology they use at work. Our 

professional wireless all-in-one line up has a host of features to 

help you work more efficiently.

Lexmark was the only company that came to the 

table with a comprehensive, open and flexible output 

architecture that could generate and distribute documents 

on demand. While everyone else was trying to sell just 

their product, only Lexmark listened to our specific 

requirements and came back with a complete solution.

Julie Van Arsdale
Sr. Manager, Sales Support

Business Markets
Cincinnati Bell

Cincinnati, Ohio
www.cincinnatibell.com

We now have a standardized, networked end-to-end 

solution that is saving us $900,000 a year. With this new 

distributed fleet management approach, I just don’t have 

to worry about output at all.

Richard Rogers
Vice President and Chief Information Officer

Health First Inc.

Lexmark focuses on

Schlüssel für unseren Erfolg 
und unsere Stärke

Lexmark bietet Business-Lösungen für

75%
BANKEN, EINzELhäNdLER 
UNd ApoThEKEN

der weltweit größten

Lexmark Global Services

printing Solutions & Services division
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Consumer products division

Lexmark war das einzige Unternehmen, das uns eine 
umfassende, offene und flexible Output-Architektur 
anbot, die On-Demand-Druck und -Verteilung von 
Dokumenten ermöglichte. Während alle anderen 
Unternehmen versuchten, einfach nur ihr Produkt zu 
verkaufen, beschäftigte sich Lexmark eingehend mit 
unseren spezifischen Anforderungen und bot uns eine 
komplette Lösung an.

Wir haben nun eine standardisierte fernverwaltete 
Netzwerklösung, mit der wir 900.000 $ pro Jahr sparen. 
Mit diesem neuen verteilten Fleet-Management-Ansatz 
stellt der Output überhaupt kein Problem mehr dar.

Lexmark setzt seinen Fokus auf
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Exklusiver Fokus: Wir sind Output-Spezialisten mit einer 

unübertroffenen Erfahrung in Output-bezogenen Produkten und 

Services.

Kundennähe: Wir sind auf ausgewählte Branchen 

spezialisiert. Daher kennen wir die Probleme Ihres 

Unternehmens ganz genau und können Ihnen Produkte 

und Lösungen bieten, die Sie bei der Erreichung Ihrer Ziele 

effizient unterstützen.

Eigene Technologie: Lexmark pflegt eine direkte Verbindung 

zwischen seinen Labors und Ihren Anforderungen. Da wir 

unsere eigene Technologie entwickeln und besitzen, haben wir 

die Freiheit und Flexibilität, schnelle, effiziente und angepasste 

Lösungen zu entwickeln.

Julie Van Arsdale
Sr. Manager, Sales Support 

Business Markets 
Cincinnati Bell 

Cincinnati, Ohio
www.cincinnatibell.com

Unsere Consumer Products Division erfüllt die 

Druckanforderungen kleiner Offices und Home Offices mit 

zuverlässiger und leistungsfähiger Technologie. Unsere 

professionelle WLAN-All-In-One-Reihe bietet zahlreiche 

Funktionen, die Sie dabei unterstützen, noch effizienter zu 

arbeiten.

Wir stellen nicht nur vielfach ausgezeichnete Laserdrucker 

und Multifunktionslösungen her, sondern können dank unserer 

spezifischen Branchenteams auf eine einmalige Kenntnis der 

Output- und Papierprozesse in den wichtigsten Marktsegmenten 

zurückgreifen. Wir stellen Business-Lösungen für 75 % der 

weltweit größten Banken, Einzelhändler und Apotheken bereit.

Richard Rogers
Vice President und Chief Information Officer

Health First Inc.

Wir bieten eine umfassende Reihe von Managed Print Services, 

die unseren Kunden eine bessere Verwaltung ihrer Output-Flotte 

ermöglichen. Mit unseren Services können unsere Kunden beim 

Output Einsparungen von bis zu 40 % erzielen.

Wir bieten:
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l  Vollständige Transparenz der Flotte

l  Umfassendes Reporting

l   Multi-Vendor-Support

l  Kontinuierliche Analyse und Verbesserung
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