
Herzlich Willkommen

Eine echte Partnerschaft, in der Zusammenarbeit, starke Technologien und transformative Ideen jeden 
vorwärts bringen

Hewlett Packard Enterprise Business Partnerschaft

https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010_anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-business-partnerschaft/


HPE Business Partnerschaft

HPE
Einladung für 
den Partner 

HPE sendet 
einen 

Fragebogen an 
die in der 

Registrierung 
unter General 

Manager 
angegebene 
Emailadresse

HPE validates
L&R answers

Willkommens-E-Mail

 Portal Login / PW
 Partner Schulungen
 Dokumente
 HPE Kontakte

 Firmenprofil
 Fragebogen
 Partner Kontaktdaten
 Lizenzen
 Vertragsunterlagen
 HPE Kontaktdaten

Reseller
Registrierung

hpe.com

Reseller
Online L&R 
Fragebogen

General Manager 
stimmt L&R zu und 
beantwortet 
Fragebogen

Wesentliche Vorteile

 Zugriff auf Projektpreise
 HPE Betreuung
 Zugriff auf Partner Portal
 Zertifizierungsangebote
 Gemeinsames Marketing
 Business Partner LogoKriterien für Business Partner Status:

• Umsatz von mind. 50 000 USD pro Jahr
• Zertifizierung: HPE Sales Certified - Introduction to Selling Products, Solutions and Services [2018] HPE2-E71

Der Weg vom Interesse bis zum Partnerstatus
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Link zur Anmeldung: Business Partnerschaft

https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010_anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-campus/
https://www.hpe.com/h41268/live/index_e.aspx?qid=26155


HPE Business Partnerschaft

Ihr Also HPE Kontakt:

hpe-solutions-de@also.com
Tel.+49 (2921) 99 54 45

Fragen? Wir freuen uns auf Ihren Anruf:
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Der Geschäftsführer erhält nach Registrierung eine E-Mail mit einem Link zu einem Fragebogen der aus Sicherheitsgründen nur kurze Zeit gültig ist. 
Öffentliche Postfächer führen häufig zu Schwierigkeiten. Sollten Sie binnen 48h keine E-Mail erhalten überprüfen Sie ihre Firewall. 
Der Prozess lässt sich durch das ALSO Team noch einmal anstoßen.
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Eingangsbestätigung der Registrierung
Onlineformular und E-Mail
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Partner Ready welcome letter
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ALSO HPE Campus
Zertifizierungstrainings für HPE

Erwerben Sie innerhalb von 3 Monaten die Vertriebszertifizierung für Business Partner 
HPE Sales Certified - Introduction to Selling Products, Solutions and Services [2018] 
HPE2-E55, um Ihre vollständigen Programmvorteile langfristig zu behalten. 

Lassen Sie sich jetzt hierzu von ALSO im Bereich HPE trainieren und anschließend 
direkt zertifizieren:

Termine in Ihrer Umgebung
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https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010_anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-campus/
https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010_anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-campus/


► HPE Campus: adaptiv, schick und mit werthaltigen Inhalten gefüllt

• Ständig aktuelle Themen, Sales und Technik Trainings vor Ort oder von überall 
− Webinare
− Bootcamps
− Deep Dives
− Tool Trainings (Sales Builder, ALSO Smart Config etc.)

• Veranstaltungsserien zu offiziellen HPE Zertifizierungen

ALSO HPE Campus

► Projektanträge in Ihrem Namen als HPE Businesspartner stellen 
(Distribution on behalf, DoB)

► Konkrete Unterstützung beim Onboardingprozess durch:

• hervorragende Kontakte zum HPE RED Team, welches für das Onboarding seitens HPE verantwortlich ist
• ausführliche Dokumentation zum Registrierungsprozess
• direkte Ansprechpartner, die Ihnen vom Interesse an der Zusammenarbeit bis zur vollwertigen Business Partnerschaft und darüber hinaus 

zur Seite stehen  

ALSO exklusiv
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https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010_anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-campus/
https://www.also.com/ec/cms5/de_1010/1010/kunden/anbieter/hewlett-packard-enterprise/hpe-campus/


Darum ALSO Deutschland
…um nur einige Gründe für eine erfolgreiche Zusammenarbeit aufzuführen…

► Das vollständige Sortiment der Hewlett Packard Enterprise aus einer Hand - von Aruba bis zum Veeam
► Sales und PreSales Unterstützung bei Ihren HPE Server, Storage, Network und Enterprise Wireless Projekten

► vom Angang bis zur Rücknahme der Altware
► Individuelle Sizing – Analyse & Konfigurationsunterstützung und Erarbeitung nach Best Practice, durch erfahrene 

Speziallisten 
► Erstellung von Stücklisten, Design-Skizzen, validierte Angebotserstellung
► Beschleunigte Inbetriebnahme durch vorkonfigurierte Server, Storage und Netzwerk-Komponenten (Firmware-

Updates, Vorkonfigurationen, Modul-Bestückung, …) 
► Werthaltige adaptive Herstellerseite, mit Produkthemen, Promotions & Incentives, Campus und mehr
► Umfangreiche Finanzierungsmöglichkeiten durch HPE Financial Services
► Eine Vielzahl von zusätzlichen Tools wie HPE PostWarranty Mailings (proaktive Information zu auslaufenden Care 

Packs) oder HPE Support Services (Vereinfachung und Beschleunigung der Bestellprozesse bei Care Packs)
► Projektanträge direkt durch die ALSO in Ihrem Namen als HPE Businesspartner (Distribution on behalf Programm)

► ALSO Deutschland als konstruktives und verlässliches Kettenglied zwischen Reseller und Hersteller!
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HPE Solution Team

Falls Sie Unterstützung bei Sizing, Konfigurationen, Design-Skizzen oder Stücklisten 

benötigen, helfen unsere erfahrenen Spezialisten gern. 

Direktkontakt HPE Focus Sales & Technical Consultants:

HPE-SOLUTIONS-DE@also.com

+49 29 21/ 99 5445

Auch bei Fragen zum Partner Ready Portal selbst lassen wir Sie nicht allein! 
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