
Mehr Vorteile für 
unser gemeinsames 
Wachstum

Business Imaging+ Partnerprogramm 



Warum eine Partnerschaft 
mit Epson? 
Seit mehr als 50 Jahren ist Epson bei technologischen 
Innovationen weltweit tonangebend. Auch in Zukunft 
wollen wir unsere Rolle als Wegbereiter weiter ausbauen. 
Unermüdlich arbeiten wir an der Entwicklung kompakter, 
effizienter und hochpräziser Technologien, um Ideen 
so umzusetzen, dass Arbeit und Leben für alle noch 
lohnenswerter werden.

Die Unterstützung unserer Partner hat bei uns 
höchste Priorität. Daher sorgt unser Business Imaging+ 
Partnerprogramm für eine starke und dauerhafte 
Partnerschaft. Das Programm berücksichtigt veränderte 
Anforderungen und den Einsatz der neuesten Technologien.

Weltweit führende Innovationen
Die Geschichte von Epson wurde durch viele Weltpremieren 
begleitet. Sie wird vom Innovationsgeist sowie dem Wunsch, 
Grenzen zu erweitern, angetrieben.

Globale Zusammenarbeit
Wir arbeiten in 94 Ländern mit spezialisierten Fachhändlern 
und unserem Netzwerk von autorisierten Distributoren 
zusammen.

Lokale Präsenz
Dank unserer preisgekrönten Innovationen können wir 
Privatkunden und Unternehmen aus unterschiedlichen 
Sektoren wie z. B. dem öffentlichen Bereich, dem 
Gesundheitswesen, Finanzwesen oder Einzelhandel 
weltweit lokal unterstützen.



Herausragende Mehrwerte
Über die speziellen Ressourcen, die wir unseren Partnern 
zur Verfügung stellen, können Sie Ihre Kundenbeziehungen 
optimieren.

Maximieren Sie Ihr 
geschäftliches Potenzial 
Das Business Imaging+ Partnerprogramm bietet eine flexible, 
vorteilhafte Partnerschaft, die Sie dazu nutzen können, sich 
von Ihren Mitbewerbern abzuheben, Ihre Rentabilität zu 
steigern und Ihr Unternehmen voranzubringen.

Durch die Teilnahme an unserem Programm erhalten Sie spezielle Unterstützung – 
finanziell sowie für Ihre Marketing- und Vertriebsaktivitäten. Sie werden von 
einem dedizierten Epson Ansprechpartner betreut und für Ihre Loyalität und Ihr 
Engagement belohnt.

Optimale Vertriebsförderung
Stellen Sie Ihrem Team die Kompetenzen und Informationen 
zur Verfügung, die es für den effektiven Vertrieb, die 
Bereitstellung und den Support von Epson Lösungen  
für Ihre Kunden benötigt.

Gemeinsamer Vertrieb
Steigern Sie Ihren Umsatz und Ihre Vertriebspipeline über 
vorqualifizierte Leads vom Epson Innendienst.

Optimieren Sie Ihre Marketingaktivitäten
Nutzen Sie umfassende Ressourcen und Werbematerialien 
zur Generierung von Leads und zur Steigerung der 
Markenbekanntheit.
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Vorteile des Business Imaging+ 
Partnerprogramms

Zugriff auf das Portal: Über ein spezielles Portal können Sie auf Schulungen, Events, Preislisten, 
Berichte und Neuigkeiten zugreifen.

Online-Verfügbarkeitssuche: Bieten Sie einen schnelleren und zuverlässigeren Kundenservice an, 
indem Sie die Produktverfügbarkeit im Auge behalten.

Leistungsberichte: Prüfen Sie Ihren Status und Fortschritt mit übersichtlichen, umfassenden 
Berichten.

Attraktive Projektpreise: Nutzen Sie unsere Unterstützung bei der Neukundengewinnung.

Teilnahme an Sonderaktionen: Machen Sie mehr aus Ihren Möglichkeiten mit Epson, indem  
Sie an unseren exklusiven Sonderaktionen teilnehmen.

Demogeräte: Überzeugen Sie Ihre Kunden von der Leistung der Epson Technologien – mit 
Demogeräten zu speziellen Konditionen.

Trainingsprogramme: Unsere Schulungsmodule verbessern die Verkaufsfertigkeiten Ihrer Mitarbeiter 
durch wertwolle Einblicke in den Markt und in die Technologien, Produkte und Services von Epson. 

Offizielles Partnerzertifikat: Heben Sie sich durch ein Partnerzertifikat von der Masse ab, und zeigen 
Sie Ihren Kunden, dass Sie über das Wissen und die Erfahrung verfügen, um einen optimalen Service 
anbieten zu können.

Persönlicher Ansprechpartner: Profitieren Sie von einem eigenen, proaktiven Ansprechpartner.  
Gold-Mitglieder profitieren von einem persönlichen Ansprechpartner im Außendienst.

Marketing-Unterstützung: Wir unterstützen Sie bei der Durchführung von regionalen Aktivitäten  
und Veranstaltungen. Unsere Gold-Partner erhalten bevorzugten Support.

Weitergabe von Leads: Unsere Silber- und Gold-Partner erscheinen automatisch in der Händlersuche 
auf unserer Website. Gold-Partner erhalten außerdem von uns Leads und Kundenanfragen.

Zugriff auf Epson Infrastruktur: Nutzen Sie unsere modernen Democenter für Ihre eigenen 
Kundenveranstaltungen.

Finanzielle Unterstützung: Erhöhen Sie Ihre Gewinnmöglichkeiten über eine finanzielle Unterstützung.

Businessplan in Zusammenarbeit mit Epson: Ihr Epson Ansprechpartner erarbeitet gemeinsam mit 
Ihnen einen individuellen und optimalen Business- und Marketingplan.

Pre-Sales-Beratung: Wandeln Sie mit unserem fachkundigen, technischen Vertriebssupport 
Möglichkeiten in Umsätze um.

Exklusive Vorab-Informationen und Veranstaltungen: Sichern Sie sich einen Wissensvorsprung 
und sammeln Sie Ideen bei exklusiven Veranstaltungen zur Markteinführung von Produkten.
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Alles, was Sie für das Wachstum 
Ihres Unternehmens benötigen 
Das Business Imaging+ Partnerprogramm arbeitet mit einer dreistufigen 
Struktur – mit den Stufen “Bronze”, “Silber” und “Gold”. So können Sie 
unabhängig von der aktuellen Größe Ihres Unternehmens gemeinsam mit 
uns wachsen. Wir möchten in einer Partnerschaft auf Augenhöhe mit Ihnen 
arbeiten und sicherstellen, dass Sie die erforderlichen Tools und Ressourcen 
zur erfolgreichen Vermarktung unserer Produkte und Lösungen erhalten. 

Spezielles Partnerportal
Greifen Sie auf unsere exklusiven Online-Ressourcen zu,  
und nutzen Sie das Business Imaging+ Partnerprogramm  
so optimal wie möglich. Das Partnerportal stellt Ihnen 
aktuelle Informationen zu Rabatten, neue Trainings und 
Marketingmaterialien zur Verfügung.



Sind Sie bereit?
Nehmen Sie an unserem Business Imaging+ Partnerprogramm teil 
und profitieren Sie von unserer Unterstützung – für mehr Wachstum, 
Rentabilität und Erfolg.

Weitere Informationen erhalten Sie unter www.epson.de/portal,  
www.epson.at/portal oder www.epson.ch/portal.
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Weitere Informationen erhalten Sie von Ihrer Epson Niederlassung oder unter www.epson.de, www.epson.at bzw. www.epson.ch.
Epson Deutschland GmbH 
Otto-Hahn-Str. 4 
D-40670 Meerbusch 
Info-Line: +49 (0) 2159/92 79 500 
Telefax: +49 (0) 2159/538-3000 
www.epson.de

Epson in Österreich 
Info-Line: 01 253 49 78 333 
www.epson.at 
Epson in der Schweiz 
Info-Line: 022 592 7923 
www.epson.ch

Alle Marken und eingetragenen Warenzeichen sind das Eigentum der Seiko Epson Corporation oder der jeweiligen Rechteinhaber. 
Diese Produktinformationen können ohne vorherige Ankündigung geändert werden.


