
CANON DISTRIBUTOR FÜR LFP 

ALSO Deutschland GmbH
Lange Wende 43 
59494 Soest
+ 49 2921 99-0

KONTAKTBLATT 
LARGE FORMAT PRINTER
Ihre persönliche Betreuung ist uns sehr wichtig. Dafür stehen 
Ihnen unser LFP-Spezialisten-Team und unsere Large-Format-
Partner jederzeit zur Verfügung. 

LFP-INFO-LINE: +49 2151 345 445 ODER E-MAIL: LFP@CANON.DE

TECHNISCHE INFORMATIONEN UND ADRESSEN
Contact Center	 +49 30 91589012
Produktinformationen canon.de/lfp
Treiber- und Softwareupdates	 canon.de/support/products/imageprograf
Registrierung Easy Service Plan (ESP)	 canon.de/ESP
Registrierung Systeme	 canon.de/business/services-wf-registrierung/
Online-Störungsannahme canon.de/contact_us/contact_center.aspx
LFP-Papiere und Medien	 canon.de/papier

Key Account Manager 
Region Nord
Marc Junge
marc.junge@canon.de
+49 151 12605406

Sales Manager
B2B Partner Channel
Marco Block
marco.block@canon.de
+49 151 12605327

Senior Key Account Manager 
Region West
Sonja Frey
sonja.frey@canon.de
+49 151 12605338

Key Account Manager  
Region Mitte
Roland Kainzner
roland.kainzner@canon.de
+49 151 12608075

Key Account Manager  
Region Süd
Armin Lastinger
armin.lastinger@canon.de
+49 162 2743198

IHRE CANON ANSPRECHPARTNER FÜR LFP

Sales Development Professional LFP
Region Nord/West
Klaus Terhart
klaus.terhart@canon.de
+49 151 12605387

Business Consultant LFP
Region Mitte/Süd
Roland Hess
roland.hess@canon.de
+49 174 9382931

Sales Co-ordinator 
B2B Partner Channel
Bettina Kopania
bettina.kopania@canon.de
+49 2151 345744

Product Manager Large Format 
Strategy & Marketing | DP&S
Michael Lorenzmeier
michael.lorenzmeier@canon.de
+49 171 9726742
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See the bigger picture

PROFITIEREN SIE VON DEN 
CANON WIDE FORMAT-LÖSUNGEN
PROFIT-GENERATOREN
• High-Quality-Produkte mit unvergleichlicher Qualität, Zuverlässigkeit und tollen Features
• Umfassendes Portfolio – perfekt zur Erweiterung der Zielgruppe
• Umfassende und zielgruppenorientierte Softwarepakete
• Ständige Präsenz in den Medien
• Zusätzliche Margen durch All-In-Service-Konzepte
• Integrierte Sicherheitsfunktionen

VERTRIEBSUNTERSTÜTZUNG
• Direkte Belieferung
• Direkte, monetäre Unterstützung für Marketing-Maßnahmen
• Hohe Hardware-Margen durch Kick-back-System
• Realistische und einheitliche Zielgrößen bei Bonifizierung und Kick-back
• Kontakt zu Spezialisten im Beratungsfall
• Möglichkeit der Vorführung für Sie und Ihre Endkunden mit kompetenter Unterstützung

durch Canon Spezialisten vor Ort

SERVICE
• Eigene Serviceorganisation mit durchgängigem Unterstützungsmanagement
• 1st-Level-Hotline
• Kostenlose Garantie-Erweiterung auf 24 Monate Gewährleistung (nach Registrierung)

für alle LFP-Drucksysteme bis 36" (914 mm) Breite
• Langfristige Bindung durch Serviceverträge bis zu 60 Monaten
• Einzigartiges LFP-E-Service-Konzept zur Sicherung der Tintenumsätze durch

tröpfchengenaue Abrechnung
• Flexible Servicemodelle zur Differenzierung

DRUCKMEDIEN
• Breites Medienportfolio – perfekt im Zusammenspiel mit den Canon Digitaldrucklösungen
• Individuelle Beratung zu Druckmedien – persönlich oder über den Canon Media-Guide
• Erhöhung Ihrer Marge durch den Einsatz zertifizierter Medien

MARKETING
• Marketingunterlagen wie Produktinformationen, Präsentationen und Handbücher
• Marktstudien und themenbezogene White Paper
• Produktschulungen und Wettbewerbstrainings
• Messen und Events sowie Unterstützung bei Hausmessen des Partners
• Showroomunterstützung durch Sonderkonditionen sowie Banner und Aufsteller
• Gemeinsame Erstellung von Anwenderberichten
• Lead-Generierung durch zentrale Kampagnen sowie Unterstützung von eigenen Kampagnen
• Incentives für Ihren Vertrieb
• Nennung als Bezugsquelle auf canon.de

UNSER imagePROGRAF PORTFOLIO
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